KERESKEDELEM ES MARKETING
ALAPKEPZESI SZAK

Szakfelelds: Dr. Szakaly Zoltan egyetemi tanar
Inditott specializaciok Marketing stratégidk, Kereskedelmi stratégiak, Team
Academy
Képzési teriilet, képzési ag: Gazdasagtudomanyok képzési teriilet
Uzleti képzési ag
Képzési ciklus: BA
Képzési forma (tagozat): allami 6sztondijas, onkodltséges - nappali, levelezd
Szakért felelds kar: Gazdasagtudomanyi Kar
Képzési ido:
Félévek szama: 6+1 félev
Az oklevélhez sziikséges kreditek szama: Az oklevélhez sziikséges kreditek szama: 180 +30 kredit
Osszes kontaktéra szama: 1946 tanora + 480 munkadra szakmai gyakorlat
Szakmai gyakorlat ideje: A képzés 7 féléves, a 7. félévben szakmai gyakorlaton

vesznek részt a hallgatdok, szakdolgozatot készitenek és
zarovizsgat tesznek.

A szak képzési és kimeneti kovetelményei:

1. Az alapképzési szak megnevezése: kereskedelem és marketing (Commerce and Marketing)

2. Az alapkeépzési szakon szerezhetd végzettségi szint és a szakképzettség oklevélben szereplé megjeldlése:

- végzettségi szint: alapfokozat (baccalaureus, bachelor; roviditve: BA)

- szakképzettség: kozgazdasz kereskedelem és marketing alapképzési szakon

- a szakképzettség angol nyelvii megjeldlése: Economist in Commerce and Marketing

3. Kepzesi teriilet: gazdasagtudomanyok

4. Kepzesi ag: izleti

5. A képzési ido feélévekben: T félév

6. Az alapfokozat megszerzéséhez Gsszegyiijtendd kreditek szama: 180 + 30 kredit

6.1. A képzési agon beliili k6z6s képzési szakasz minimalis kreditértéke: 80 kredit

6.2. A specializaciohoz rendelheté minimalis kreditérték: 27 kredit

6.3. A szabadon valaszthato tantargyakhoz rendelhetd minimalis kreditérték: 9 kredit

6.4. A szakdolgozathoz rendelt kreditérték: kritériumkovetelmény kredit nélkiil

6.5. A gyakorlati ismeretekhez rendelhetdé minimalis kreditérték: 102 kredit, amelybdl az &sszefliggd
szakmai gyakorlat kreditértéke: 30 kredit

7. Az alapkeépzési szak képzesi célja, az elsajatitando szakmai kompetenciak:

A képzés célja olyan gazdasagi és lzleti ismeretekkel, kereskedelmi és marketing szaktudassal és
készségekkel rendelkezd gazdasagi szakemberek képzése, akik alkalmasak a kiilonbozé termékek ¢€s
szolgaltatasok keresletvezérelt beszerzésére és értékesitésére, kis- és kozépvallalatok kereskedelmi
tevékenységének szervezésére és irdnyitasara, tovabba kelld mélységti ismeretekkel rendelkeznek a képzés
masodik ciklusban torténd folytatasahoz.

Az alapfokozat birtokaban a kereskedelem és marketing szakon végzettek ismerik:

- a tarsadalmi, gazdasagi, piaci kornyezetet, mechanizmusait, szervezeteit, miikddési elveit, fejlodési
trendjeit,

- a marketing fogalmat, koncepciojat, eszkozrendszerét és modszertanat az iizleti €s nonprofit szféraban,

- a marketing szerepét a vallalat, intézmény miikodésében, a marketing kapcsolatat a szervezet mas
folyamataival, funkcioival,

- a fogyasztoi, vevoi magatartas folyamatat, a fogyasztovédelem teriiletét,

- az értékesitési, lizletkotési tevékenység folyamatait, jogi, etikai kovetelményeit,

- a kereskedelmi vallalatok mitkodését €s szervezetét, a kereskedelmi tevékenység fobb munkafolyamatait
és technikait,

- a logisztikai folyamatokat,

- az e-lizlet modszereit és hatterét,

- képesek a marketing értékesités rovid és kozéptavi dontési folyamataiban valo eligazodasra, a gyors piaci
véaltozasok felismerésére, azokhoz valod alkalmazkodasra.

Az alapfokozat birtokdban a kereskedelem és marketing szakon végzettek alkalmasak:

- kis- és kozépvallalatok kereskedelmi tevékenységének szervezésére és iranyitasara,

- kiilénboz6 termékek és szolgaltatasok beszerzésére €s értékesitésére,

- 6nallo és csoportmunka végzésére,

- a szervezet funkcionalis teriileteivel és a marketingszolgaltatokkal, beszallitokkal, partnerekkel valod
egylittmikodésre,



- reklam, eladas Osztonzési, piackutatdsi adatok elemzésére, hatékony programok Osszeallitdsara és
lebonyolitasuk ellenérzésére,

- a kereskedelmi folyamatok elemzésére €s tervezésére,

- egyes logisztikai feladatok ellatasara,

- a kereskedelem és marketing specifikus szoftverek hasznalatara,

- jelentések, felmérések elkészitésére, szobeli €s irasbeli kommunikaciora.

8. A torzsanyag (a szakképzettség szempontjabol meghatarozo) ismeretkorok:

- kdzgazdasagtani, modszertani és iizleti alapozé ismeretek: 80-90 kredit

matematika, statisztika, informatika, mikro- és makrodkonomia, nemzetkozi gazdasdgtan, pénziigytan,
vallalati gazdasagtan, gazdasagi jog, marketing, szamvitel, menedzsment, iizleti kommunikacio, szaknyelv,
kornyezet-gazdasagtan, alapozd iizleti ismeretkorok;

- tarsadalomtudomanyi alapismeretek: 10-20 kredit

EU, altalanos és gazdasagi jogi ismeretek, gazdasagtorténet, szociologia, pszichologia, filozofia;

- szakmai torzsanyag: 70-90 kredit

vallalatiranyitas, kereskedelem gazdasagtana, marketing menedzsment, szervezeti magatartds, vallalati
pénziigyek, marketingkutatas, kiilkereskedelmi technikdk, marketingkommunikéci6, logisztika, média
gazdasagtan, tovabba valaszthatd szakiranyok, amelyek a szak torzsanyagahoz, a kereskedelem vagy
marketing szakanyagahoz kapcsolddo, a szakképzettség részeként megszerezhetd specialis tudast biztositd
ismeretek.

9. Szakmai gyakorlat:

Az alapképzési szakon egy félévig tartd szakmai gyakorlatot kell szervezni.

10. Idegennyelvi kévetelmények:

Az alapfokozat megszerzéséhez legalabb egy idegen nyelvbdl allamilag elismert kozépfokl (B2) komplex
tipust, a képzési teriiletnek megfeleld szaknyelvi vagy allamilag elismert fels6foka (C1) komplex tipust
altalanos nyelvvizsga vagy ezekkel egyenértékil érettségi bizonyitvany vagy oklevél sziikséges.



A szak tanterve

Félévek
Tantirgyak é‘j g g % Eléfeltétel ! ¢ > Kredit :ﬁsg:
2 3’ é '2 ea | gy [ea [ gy [ea | gy | ea | gy | ea ea | gy | ea | gy

1[Bevezetés a kozgazdasagtanba 28 0 28 3 2 0 3 K
2|Gazdasagi maganjog 28 0 28 3 2 0 3 K
3|Gazdasagi matematika L. 28 28 56 5 2 2 5 G
4[Marketing alapjai 28] 14 42| 4 2 1 4 K
5|Szamvitel 28 28 56 5 2 2 5 K
6|Kommunikacios alapismeretek 14 14 28 2 1 1 2 G
7|EU ismeretek 28] 0 28] 3 2 0 3 K
8|Filozofia 28 0 28 3 2 0 3 K
9| Vélaszthato targy 1. 0| 28] 28] 3 0 2 3 G
10| Testnevelés 0| 28] 28] 0 2 A
11|Gazdasagi matematika I1. 28| 28] 56 Gazdasigi 2| 2 5 K

matematika I.
12| Uzleti informatika 14 28 42 3 1 2 3 G

Bevezetés a
13|Mikrokonomia 28| 28| se| s KOreRudasigtanba, 2 |2 5 K

Gazdasagi

matematika I.
14| Vallalatgazdasagtan 28] 14 42 4 2 1 4 K
15[Pénziigytan 28 28 56 6 2 2 6 K
16|Szociologia 28] 0 28 3 2 0 3 K
17|Kereskedelemi druismeret 28] 0 28] 3 2 0 3 K
18| Testnevelés 0| 28 28] 0 2 A
19| Uzleti szaknyelv 1. 0 84 84 3 0 6 3 G
20| Statisztika I 28] 28] s m(:’:;i?ril 2 | 2 5 K
21{Menedzsment 28 0 28 3 2 0 3 K
22|Makrodkondmia 28] 28 56 5| Mikrodkonomia 2 2 5 K
23[Marketing menedzsment 28 14 42 4| Marketing alapjai 2 1 4 K
24| Tanacsadas modszertana 0 28 28 3 0 2 3 G
25| Vallalati pénziigyek 28] 28 56 5 2 2 5 G
26 E:;:;‘;;Teflj?‘ymmwk 28| 14| 42| 4 2 |1 4 K
27|Uleti szaknyelv I1. 0 84 84 3 0 6 3 GY
28|Statisztika I1. 28] 28 56 5 Statisztika I. 2 2 5 K
29[K 6rnyezetgazdasagtan 28 0 28 3 2 0 3 K
30(Nemzetkoz kozgazdasagtan 28 14] 42 4| Makrookonomia 2 1 4 K
31|Marketingtervezés ¢s -elemzés 28 28 56 5 2 2 5 G
32(Marketingkutatas 0] 28 28] 3 0 2 3 G
33| Marketingkommunikacio 28] 0 28 3 2 0 3 K
34|Kiikereskedelmi technika 28 0 28 3 2 0 3 K
35| Vélaszthaté targy 2. 14 14 28 3 0 2 3 G
36| Vilaggazdasagtan 28 o 28 3 2 3 K
37|Gazdasagi elemzés 14] 28 42| 4 1 4 G
38|Szervezeti magatartas 28 14 42 4 2 4 K
39| Gazdasagi kozjog 28 0 28] 3 2 3 K
40[Szakdolgozat késztés 1. 0 28 28 0 A
45[Ueti tervezés 0 28 28 4 0 2 4 G
46[Médiagazdasagtan 28] 0 28 3 2 0 3 K
47|Valaszthato targyak 3. 0 28 28 3 0 2 3 G
48|Szakdolgozat készités 2. 0| 42 42| 0 3 A
55|Szakdolgozat készités 3. 0 28 28 0 2 A
56|Szakmai gyakorlat 0| 384] 384 30 0 32 30 G

Specializacio nélkiil 6 868 1294| 2162 178




A szak tanterve

Félévek
| E| 5| = 4 5 Vi
0+A2:A2 Tantirgyak Sl 5| | & meeltée Kredit | | 5"
g £ § ] tipusa
M & IS '2 ea | gy [ea [ gy [ea | gy | ea | gy | ea ea | gy | ea | gy
Marketingme nedzs ment
specializacié
41| Termék- és markamenedzsment 28] 0 28 3 2 3 K
42| Arpolitika a marketingben 28] 0 28 3 2 3 G
43|Fogyasztoi magatartas 28 14 42( 4 2 4 G
44|Szolgaltatasmarketing 28 0| 28] 3 2 3 K
49| Interkulturalis marketing 14 14 28] 3 1 1 3 G
50 Markcytmgcsatoma tervezese €s - 0 28 28l 3 0 2 3 G
elemzése
51|Nemzetk6z marketing 28] 14 42( 4 2 1 4 K
52|Reklam és reklamtervezés 0 28 28 3 0 2 3
53|Nonprofit és kisvallalati marketing 0 28 28 3 0 2 3
54|Fenntarthat6 fogyasztas és marketing 14 14 28 3 1 1 3 K
Osszesen 1022| 1364| 2386 210
Kereskedelmi stratégiak
specializacié
41[Nemzetkdz kereskedelempolitika 28] 0| 28 3 2 3
42|Nemzetkoz lizleti ismeretek 28] 0 28 3 2 3 K
43| Vamismeret 28 0| 28| 3 2 3 K
. Kiilkereskedelmi
44|Kereskedelmi tigyletek 28] 14 42 4 technika 2 4 G
49|Fuvarozas, szallitmanyozas 28 0] 28] 3 2 0 3 K
50(A CSR alapjai 14 14 28| 3 1 1 3 G
51|E-kereskedelem 0 28 28 3 0 2 3 G
52(Fenntarthatosagi teljesitményértékelés 0 28 28] 3 0 2 3 G
53 Keresk'edelmi ¢és szolgaltato vallalatok 28 0 2 3 5 0 3 K
gazdasagtana
54(Kereskedelmi vallalati stratégiak 28 14 42| 4 2 1 4 K
Osszesen 1064 1322 2386 210
Team Academy specializicié
(szabadon valaszthaté targyak
terhére)
Nemzetkoz tizleti kapcsolatok -Team
Academy specializacio
2 Gazdasagi elemzes -Team Academy
specializicio
3 Szervezeti magatartas - Team Academy
specializicio
4 Marketingkutatds -Team Academy
specializicio
Marketingkommunikéci6 - Team
Academy specializacio
6 Meédiagazdasagtan - Team Academy
specializacio
Marketingtervezs és -elemzés -Team
Academy specializicio
8| Vallalkozasok iizleti tervezése
9|Szakemberr¢ valas 0 2 2
10| Vallalkozasok alapitasa 0 2 2
11| Vallalkozasi ismeretek L. 0 2 2
12 Sz.emelyyes tyanu]asl kf:pyeésegek 0 2 2 G
fejlesztése ¢s csapatépités
13| Vallalkozasok fejlodési lehetéségei 0 2 2
14|Kommunikécios készségek fejlesztése 0 2
Osszesen

Szabadon valaszthato targyak az intézetben meghirdetve

**A GTK barmelyik szakjabol valaszthat6 szakmai targy
A Team Academy specializacié esetében a szakmai gyakorlat teljesitése a sajat vallalkozas miikodtetése révén teljesiil

Levelezé munkarendii képzés esetén heti 1 kontaktora félévente 5 kontaktoranak felel meg.




A Karon a nappali tagozaton, az alapképzésben — a Sportszervezé szakot kivéve — részt vevo
hallgatok részére 2 féléven keresztiil heti két o6ra, a mesterképzésben részt vevo hallgatok
részére 1 féléven keresztiil heti két ora testnevelési foglalkozason valo részvétel kotelezo.

A szakmai gyakorlat leirasa

A szakmai gyakorlat jelentkezési és teljesitési szabalyait a Debreceni Egyetem Tanulmanyi és
Vizsgaszabalyzata, illetve annak kari fejezete tartalmazza.

A képzés szakaszainak lezarasa

A képzés szakaszainak lezarasaval kapcsolatos szabalyokat a Debreceni Egyetem Tanulmanyi
¢s Vizsgaszabalyzata, illetve annak kari fejezete tartalmazza.

A zardvizsga:

A zarovizsgara bocsatas €s a zardvizsga részletes kovetelményeit az egyetemi tanulmanyi €s
vizsgaszabalyzata, valamint annak kari melléklete hatarozza meg. A zarOvizsga a
diplomamunka megvédésébol és a valasztott szakhoz kapcsolodd komplex szobeli vizsgabol
all. A komplex szobeli vizsgan a hallgatonak a tanult ismeretek alkalmazasarol kell szamot
adnia. A zéarovizsga mindkét részét (a diplomamunka megvédését és a szakhoz kapcsolodo
komplex vizsgat) otfokozatu érdemjeggyel kell mindsiteni. A zarovizsga eredményét a két
érdemjegy egyszeri szamtani atlaga adja.

Az oklevél mindsitése a Debreceni Egyetem Tanulmanyi €s Vizsgaszabdlyzata és annak kari
melléklete alapjan keriil meghatarozasra.



